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Kdo typicky
kupuje ne-
movitosti

v zahranici?

Nejvetsi skupinou klientd jsou asi podni-
katelé a manazefi, ktefi chtéji vydélané
prostfedky uloZit do nemovitostf. Casto
vlastnf jiz nékolik realit v CR a cht&ji ome-
zit rizika investici do zahrani¢ni nemovi-
tosti, kterou zdroven mohou vyuzivat pro
rekreaci u more nebo na horach. Dal3f
skupinou jsou dlichodci a lidé, ktefi mo-
hou travit vétsi ¢ast roku mimo CR.

O které zemé je nejvétsi zajem?
Tradicné je vyssi zajem o zemé blize CR,
zejména o Rakousko a Itdlii. Velmi po-
pularni je Toskdnsko, kterému se krdsou
a pestrosti v Evropé snad zadny region
nevyrovnd. Ceny zde v poslednich letech
hodné klesaly, nicméné letos jiz zacinaji
rist. Ze vzddlengjsich lokalit je oblibené

Spanélsko, kde Ize novy apartman u mofe
poridit uz za 100 000 eur, a v poslednich
letech i Portugalsko, zejména u klient(,
ktefi vyhledavaiji vily uprostred krasné pfi-
rody nedaleko more.

Kde jsou nejlepsi vynosy z investic?
Skvelé jsou zejména investicni projekty ve
Velké Britanii. Nabizf smluvné zarucené
vynosy az 10 %, nulové dané pfi koupi

a nékdy i moznost budouciho zpé&tného
odkupu. Projekty v Rakousku, kde je vy-
nosnost nizsi (okolo 5 %) zase umoZnuji
vlastni uziti pro rekreaci.

Budou ceny realit v eurozéné rist?
Evropskd centralni banka vytiskla v ramci
boje s krizi spoustu novych eur. Hrozba
inflace je vysokd a nizké droky v bankdch
nejsou dostatecnou ochranou. Investofi
proto zvysuji zajem o nemovitosti, ze-
jména ty v atraktivnich lokalitach, kde Ize

Zahranicni nemovitosti stale oblibenéjsi investici

Stale vice Cechii investuje do zahranicnich realit. Vyplati se to? Hana Cmakalova z realitni
kancelare Domus Global Fika, Ze vynosy mohou byt i desetiprocentni.

v budoucnu dobfe prodat. Zvy3ena na-
bidka povede k rdstu cen.

Nemovitosti v zahranici prodava
mnoho firem. V ¢em se lisi ta vase?
Lokality, kde prodavame, dobre zndme.
Jsme €asto schopni nabidnout cokoli, co je
v misté na trhu. Snazime se klientim na-

slouchat, ne nutit jim néco, co nechtéji.
(PR)
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